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La porta dei sogni. È operativo il nuovo showroom Barausse a Vicenza, in viale Diaz

Per l’impresa, il progettista ed il privato
Chiara Rigoni ha intervistato Federico De Checchi, Area Manager, un incontro per ragionare sulle tendenze
del mercato e di un marchio che continua a crescere grazie alla passione e all’esperienza maturata

DDa qualche mese è ope-
rativo il nuovo showro-
om Barausse in viale

Diaz a Vicenza. Innovativo
e luminoso. Che messaggio
vuol dare Barausse?
Il nostro marchio, che può
contare su un posizionamen-
to conquistato da oltre 40 an-
ni, comunica passione, tec-
nologia, gusto, esperienza,
valori questi che sentiamo il
bisogno di esprimere attra-
verso i nostri Punti Vendita
diretti.
Lo showroom Barausse non è
più il solo luogo dell’impresa,
è divenuto importante spa-
zio d’idee per il progettista
e area di suggestioni per il
privato.
Le porte sono presentate co-
me installazioni artistiche,
anche in dimensioni superio-
ri allo standard, a dimostra-
zione di come Barausse non
ponga limiti alla creatività
progettuale: anche la richie-
sta più esigente può trovare
la sua soluzione.
Questo è lo spirito e questa è
la comunicazione con cui Ba-
rausse continua il suo cam-
mino di dialogo con il mer-
cato, proponendo di sé una
visione completa, coerente
con le nuove dinamiche e con
la nuova visione che hanno
accompagnato l’evoluzione
dell’azienda in questi ultimi
anni.

Com’è dunque cambiato il

vostro modo di pensare alla
porta?
La porta per interni, come tut-
ti gli oggetti che ci circonda-
no, ha attraversato il tempo
evolvendo le sue caratteristi-
che. Quella del 2009 ha molta
tecnologia, può essere realiz-
zata in infinite variabili che
tengono conto di dimensioni
(produciamo anche h240cm e
h270cm), materiali e finiture.
Scorrevoli, salva spazio e a
battente, resistenti al fuoco
e fono isolanti queste le so-
luzioni di porte per interno
che oggi Barausse continua
a proporre.

Quali sono le tendenze del
vostro mercato?
Il nostro interlocutore è atten-
to osservatore e ci richiede
un prodotto all’altezza delle
sue aspettative. La porta
infatti da mera componente
di finitura diventa oggi uno
dei protagonisti dell’arredo:
in Vero Legno® certificato,
laccata o impreziosita da ma-
teriali particolari è elemento
di forte attrazione. Il nostro
ultimo prodotto, Secret, è
perfettamente in linea con
questo. Secret è la porta ra-
so muro della nostra collezio-
ne disponibile nella finitura
laccata, in tutte le tonalità
di colore previste dalla scala
RAL. Su richiesta, è possibile
la fornitura dell’anta grezza,
da rifinire poi in cantiere con
le medesime modalità di fi-

nitura delle pareti (pittura,
decoro, carta da parati, altri
rivestimenti).

Cosa vi chiede il cliente “ti-
po” una volta entrato nello
showroom?
Tra le tante esigenze diverse,
possiamo ravvisare un mini-
mo comun denominatore;
nelle case contemporanee c’è
carenza di spazio. L’imperati-
vo dunque è non sprecarne!
Le soluzioni a libro e scorre-
vole (interno e esterno) che
proponiamo sono utili ad
sfruttare al massimo l’area
immediatamente vicina alla
porta. Se queste tipologie di
ante sono abbinate anche
alle grandi dimensioni ot-
teniamo risultati ottimi sia
sotto il profilo funzionale che
estetico.
In altri casi l’esigenza è di po-
ter ricevere immediatamente
le porte, per una ristruttura-
zione ad esempio: a questo
scopo sono stati resi dispo-
nibili per la pronta consegna
– Porta Pronta® – una deci-
na di modelli a catalogo che
spaziano tra il gusto classico
e quello contemporaneo. In
questo caso anche il prezzo
è più interessante.

Per concludere, quali sono le
novità che presenterete nel
prossimo futuro?
Beh, già il 2009 è partito
all’insegna della novità per
il gruppo Barausse. Sono di-

sponibili nello showroom di
Vicenza le nuove collezioni a
firma Massimo Iosa Ghini e
Secret che corrispondono alle
due linee lanciate a MADE-
expo dello scorso febbraio.
In ogni caso è in arrivo una

nuova porta laccata a poro
aperto, vera tendenza di gu-
sto dei nostri giorni. La linea
si chiamerà Ice e, a quanto
ne so, ha già una lista di or-
dini da esaudire!
Intervista di Chiara Rigoni
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